
En Snom Code diseñamos e implementamos infraestructura digital de alto rendimiento. No trabajamos con plantillas
genéricas sobrecargadas; desarrollamos software optimizado, moderno y escalable que ayuda a las empresas a
automatizar procesos, vender en piloto automático y transformar su operación utilizando tecnologías modernas
(React, Next.js, Node.js, Vite) e integración avanzada de Inteligencia Artificial.

Como Sales Partner, tu rol consiste exclusivamente en la captación y enlace de clientes particulares, marcas o
empresas con nuestro estudio. Nosotros nos encargamos del 100% de la arquitectura técnica, el desarrollo del
código, despliegue en servidores y soporte post-venta.

Política Financiera

Estructura comercial de incentivos directos diseñada para asegurar un flujo de liquidez constante, transparente y sin
límites de facturación:

Comisión Mínima Garantizada: Obtienes un mínimo de $80 USD fijos por cualquier venta del catálogo,
protegiendo tu margen de ganancia en los productos de entrada.

Proyectos Medianos y Avanzados: Recibes el 30% del valor total del contrato cerrado.

Esquema de Pago por Fases (Liquidez Inmediata): Todo desarrollo inicia con un anticipo obligatorio del
50% por parte del cliente. Al hacerse efectivo, Snom Code libera el 50% de tu comisión en el plazo de unas
horas. El saldo restante se transfiere inmediatamente al culminar y aprobarse la entrega final.

Vías de Pago: Liquidación directa y expedita a través de USDT (Binance Pay).

Catálogo Oficial de Servicios y Tarifas Base

* Todos los precios constituyen bases referenciales y se ajustan al alza según los requerimientos específicos del proyecto.

SERVICIO A: Starter (Web Corporativa / Portafolios)
Next.js / React / WordPress

$200 USD

Enfoque Comercial: Ideal para profesionales independientes (médicos, abogados, consultores), marcas personales,
portafolios de creativos o pymes locales que necesitan presencia inmediata de alta calidad.

Qué incluye: Diseño previo en Figma, desarrollo responsive fluido (optimizado al 100% para móviles), optimización
extrema de velocidad de carga (WPO), SEO Técnico inicial y formulario de contacto directo con validaciones de
seguridad.

Comisión: $80 USD Fijos
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SERVICIO B: E-commerce (Tiendas Virtuales y Reservas)
WooCommerce / Shopify

$350 USD

Enfoque Comercial: Orientado a tiendas comerciales, inmobiliarias y agencias de turismo que buscan automatizar la
venta de productos físicos o agendamiento de citas.

Qué incluye: Catálogos interactivos, carros de compra dinámicos, pasarelas de pago múltiples (Stripe, PayPal, Mercado
Pago, Binance Pay) y auditoría de seguridad inicial para blindaje de transacciones.

Comisión (30%): $105$ USD

SERVICIO C: PWA (Aplicaciones Web Progresivas)
Vue / React Native

$1,200 USD

Enfoque Comercial: Arquitectura altamente escalable reconvertible a aplicación móvil nativa. Ideal para startups u
operaciones que requieren funcionalidades móviles óptimas en la web.

Qué incluye: Integraciones en tiempo real (Real-time data sync), soporte Offline (Offline Support) and configuración
de Notificaciones Push directas.

Comisión (30%): $360 USD

SERVICIO D: WordPress Engine Avanzado
PHP / MySQL

$300 USD

Enfoque Comercial: Desarrollo de plugins específicos, optimizaciones internas complejas y extensiones de código
mediante hooks personalizados para plataformas existentes.

Comisión (30%): $90 USD

SERVICIO E: Multi-Platform Apps (Escritorio y Móvil)
Electron / Tauri / React Native

$2,000 USD

Enfoque Comercial: Desarrollo de aplicaciones de escritorio multiplataforma distribuidas de forma nativa en sistemas
operativos (Windows, macOS, Linux, iOS, Android).

Comisión (30%): $600 USD Mínimo

SERVICIO F: Sistemas de Gestión Empresarial
SQL / NoSQL / Node.js

$3,500 USD

Enfoque Comercial: Sistemas integrados de inventario masivo, software personalizado de CRM y puntos de venta
(POS) de alto rendimiento para control absoluto de negocios.

Comisión (30%): $1,050 USD Mínimo

Unidad Especializada: Inteligencia Artificial (IA)

Soluciones avanzadas de ingeniería y automatización inteligente para entornos corporativos:



WhatsApp Bots (LLM Agents)
Modelos de Lenguaje Contextuales

Desde $1,500 USD

Descripción: Atención automatizada inteligente utilizando modelos de lenguaje avanzados. Respuestas contextuales
naturales basadas en las reglas específicas de la empresa.

Comisión (30%): Desde $450 USD

Sistemas RAG (Data Intelligence)
Vector Databases & Embeddings

Desde $1,800 USD

Descripción: Sistemas de recuperación de información basados en datos e historiales propios. Conecta la IA
corporativa directamente a manuales internos, bases de datos o normativas de la organización.

Comisión (30%): Desde $540 USD

Vertex AI & Ops (Infraestructura Avanzada)
Docker / Pipelines CI-CD

Desde $3,200 USD

Descripción: Configuración a nivel de ingeniería de contenedores Docker, orquestación avanzada de modelos de IA y
despliegue de pipelines robustos de CI/CD.

Comisión (30%): Desde $960 USD

Cláusulas de Infraestructura (Blindaje Comercial)

Transparencia técnica en los costos de despliegue para evitar discrepancias operativas:

1. Dominio y Hosting: Los precios establecidos en el catálogo cubren exclusivamente la lógica de desarrollo,
arquitectura y entrega del software. Excluyen las tarifas anuales del dominio (.com) o los costes del servidor.

2. Gestión de Aprovisionamiento: El cliente puede adquirir los recursos directamente bajo nuestra supervisión, o
delegar la administración completa a Snom Code mediante una tasa de gestión de $50 USD anuales durante el
primer año.

Dinámica de Trabajo y Cierre de Ventas

La prospección de cuentas es libre. Al detectar un lead con potencial de conversión alta, aplicamos el siguiente
protocolo:

Soporte Técnico de Cierre: Si un cliente corporativo requiere validaciones complejas (flujos de datos, APIs o
integraciones de IA), se coordinará una sesión técnica vía Google Meet. Intervendré de forma directa en calidad de
Lead Developer de Snom Code para mitigar objeciones técnicas y asegurar el cierre del contrato.


